ПРОГРАММА МАСТЕР-КЛАССА “Продающая упаковка: взгляд сверху”:

Блок 1.  Маркетинговая стратегия предприятия в условиях кризиса.

· Новые вызовы и новые возможности 2015 года.

· «Маркетинг – слишком серьезное дело, чтобы им занимался отдел маркетинга».

· Главный тренд 2015 года. А Вы в тренде?

· Бизнес-компас руководителя в условиях кризиса.

Блок 2. Золотая формула продающей упаковки. 

· Основные критерии продающей упаковки.

· Война миров, или когда бренда недостаточно.

· Требования современного потребителя к упаковке – что изменилось за прошедший год?

· Эффект “Анти-Золушки” на службе продающей упаковки.

· Продающая упаковка как зеркало ценностей потребителя.

· «Правильная упаковка» как пропуск в торговые сети.

Блок 3. Упаковка как ключевой элемент комплексной системы продвижения продукции.

· Как подружиться с потребителем, или коммуникативная функция упаковки

· Правило 3-х «К», или круговорот клиентов в компании.

· Принцип “говорящей упаковки” на службе Ваших продаж.

· Если упаковка обходится дорого: решение есть.

· Принцип “второго дна”, который вы не используете.

· Понять и повторить: оптимальный бизнес-процесс для продающей упаковки.

Ведущие:

Кирюшкина Наталья Валерьевна

– бизнес-тренер,
– специалист по диагностике бизнес-процессов,
- профессиональный консультант-методолог, к.э.н.,
- автор и ведущая тренинга “Разберем клиента по косточкам, или что Вам необходимо знать о клиенте, чтобы продавать“.

Дашина Виктория Евгеньевна

– бизнес-тренер,
-  руководитель проекта Food-Marketing,
– консультант по постановке активных продаж,
– эксперт по разработке УТП, написанию продающих скриптов для отдела продаж.
В результате работы на семинаре участники получат готовую карту бизнес-процесса для превращения упаковки в продающий инструмент.

Подробности на http://food-marketing.ru/prodekspo-2015/
